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Antecedentes: Emel S.A. se creó en 1986 por la fusión de 3 empresas de distribución de energía eléctrica, y simultáneamente, se negoció con la Corfo su compra por parte de los trabajadores de Endesa y sus filiales, lo que se materializó en octubre de 1986. El 30/06/95 el Grupo Emel se asoció con United International Holdings (UIH) de USA, transfiriendo el 65% de STX Cable S.A.(MillUS$30), manteniendo el 35% restante a través de su filial Elecda S.A, porcentaje que fue vendido el 26/06/96 a esta misma compañía. El  01/07/95 la compañía se transforma en un holding, cambiando su nombre, por el de Empresas Emel S.A., dedicada a la realización de inversiones, concentrando las operaciones del negocio eléctrico en una nueva filial de distribución denominada Emelectric S.A.


Negocios: Emel S.A. a través de sus filiales y coligadas se dedica principalmente al transporte, distribución y comercialización de energía eléctrica en Chile y desde el 1/09/95 en Bolivia. En Chile, participa en el negocio de distribución eléctrica a través de sus empresas Emelectric S.A., en parte de la Región Metropolitana y desde la V a la VIII Región, Emelat S.A. en la III Región, Elecda S.A. en la II, Eliqsa y Emelari en la I, que en total suman 379.000 clientes. En Bolivia opera la Empresa de Luz y Fuerza Eléctrica de Cochabamba S.A., ELFEC, que es la segunda empresa distribuidora del vecino país en cuanto al número de clientes (156.000 clientes aprox.).Además, la Sociedad tiene algunas empresa filiales de servicios y otras creadas con fines de respaldo a los negocios en el extranjero y optimización de la función financiera. Es así como entre las primeras, en el área de servicios de ingeniería y construcción, informática y desarrollo de software, comercializadora de productos y equipos eléctricos, opera la empresa Estudios, Servicios e Inversiones S.A. (ESSEI S.A.), y su filial Comercial ESSEI S.A. y entre las segundas EMEL OVERSEAS Ltd., en las Islas Cayman, EMELAR S.A. en Argentina y EMELBOL en Bolivia.


Análisis Financiero: La utilidad muestra un comportamiento creciente estos últimos años, alcanzando los Mill$9.384 en 1996, superior en Mill$795 respecto de 1995, por el incremento del resultado operacional (Mill$4.789), debido al alza de los ingresos de explotación de Mill$1.289 y a la caída de los costos de explotación de Mill$2.297. La utilidad a sep. 97 alcanza a Mill$5.947, cifra inferior en Mill$1.514 respecto de sep.96, debido principalmente a la caída de otros ingresos fuera de explotación de Mill$7.049, por la disminución en la venta de acciones. La rentabilidad sobre activo fue de 16.8% en 1996, siendo el promedio 15.25% (1987-1996). La liquidez corriente muestra valores crecientes desde 1993, llegando a 1.49 veces en 1996 y 2.88 veces a sep.97. El endeudamiento presentó hasta 1994 valores inferiores a 1, lo que se vio incrementado a partir de 1995 a 1.16 veces, debido al aumento de la deuda bancaria por Mill$22.192, destinados a la compra de ELFEC y por los pasivos de la misma que se consolidan por primera vez por Mill$8.826. En 1996, este indicador llegó a 1.15 veces, disminuyendo considerablemente a sep.97 a  0.56 veces.  La rentabilidad sobre patrimonio alcanzó al 8% a  sep.97.


Evaluación: La Compañía  mostró buenos resultados en 1996, siendo éste su primer año como sociedad de inversiones. Emel S.A. se fundamenta en las estrategias de crecimiento e internalización, orientadas hacia la gestión de servicios públicos en Latinoamerica. Así en 1995-1996, la Compañía adquirió la segunda empresa de distribución eléctrica de Bolivia, ELFEC S.A. Estas estrategias establecen, como propósito central, la participación de Emel S.A. en licitaciones de privatización de empresas de servicios públicos en Chile y el extranjero, con el objeto de aprovechar su experiencia en la distribución eléctrica en la gestión de otros servicios de utilidad pública general. Para los próximos años, el plan de inversiones de Emel S.A. contempla la participación en la privatización de empresas distribuidoras de agua potable, alcantarillado y plantas de tratamiento de aguas servidas, además, de las oportunidades de expansión en el negocio de distribución de electricidad como forma de consolidar su posición como líder.   





