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Antecedentes: Laboratorio Chile S.A. inició sus actividades 1896. En 1988 se privatizó la sociedad. En 1993 la compañía renueva sus instalaciones y aumenta el capital social -mediante la emisión de acciones-, ese mismo año inicia su proceso de internacionalización fundando Newpharm S.A. en Perú. Durante 1994 se suscribieron y pagaron un 15,9% del total de las acciones. Entre 1994 y 1995 la sociedad compra el 50% de los laboratorios Syncro y Armstrong en Argentina. En 1995 la empresa tuvo un cambio en su administración superior con el fin de dotar a la compañía de una estructura sólida y competitiva tanto en el mercado nacional como internacional. En 1996 la Compañía compró el 50% restante de Laboratorio Armstrong S.A. y Acopharm S.A. en Argentina.�PRIVATE ��


Negocios: Laboratorio Chile S.A. es una empresa dedicada principalmente a la producción de medicamentos y como tal, participa dentro del mercado farmacéutico nacional e internacional, abasteciendo las necesidades del sector institucional (hospitales, clínicas y otras) y del sector comercial (farmacias y distribuidores). LabChile vende sus productos en diferentes países de América Latina, con una importante concentración en Chile y Argentina. Para lo anterior, es propietario de 2.559 registros sanitarios y 939 registros de marca. Las ventas anuales consolidadas de LabChile alcanzaron en 1996 a MM$ 47.103, lo cual representa un crecimiento de 63,7% comparado con el período anterior. Esto fue producto de la consolidación de las ventas de Laboratorios Armstrong y de un aumento del 18,8% en las ventas de LabChile en Chile. 


Análisis financiero: Los resultados de la sociedad en los últimos 3 ejercicios presentan importantes variaciones, es así como en los años 1994, 1995 y 1996 obtuvo utilidades por MM$ 4.789, MM$ 1.679 y MM$ 5.234 respectivamente. La rentabilidad sobre activo muestra el mismo comportamiento con valores de 15,4%, 9%, y 16,3% para los años 1994, 1995 y 1996 respectivamente. El deterioro de los resultados de 1995 es consecuencia de la aplicación de una serie de cambios impulsados por una nueva plana ejecutiva de la Compañía, los cuales incluyeron cambios en su política de crédito a clientes y discontinuar una serie de productos de rentabilidad negativa. La razón de endeudamiento en los últimos 3 años muestra una tendencia creciente debido a las importantes inversiones de la sociedad principalmente por la compra de empresas en Argentina. A fines de 1996 Laboratorio Chile firmó un acuerdo con Rabo Bank por un crédito sindicado de US$ 60 millones. El uso de los recursos es la reestructuración de los pasivos bancarios de corto plazo, que se obtuvieron para financiar las inversiones en Argentina.  Esto produjo un ajuste positivo en términos de estructura de balance, ya que los pasivos tienen un perfil de vencimientos acorde con la capacidad de generación de fondos de las inversiones que financian. La utilidad al 30 de junio de 1997 de MM$ 4.532 supera en MM$ 2.007 (79,5%) a la de igual período de 1996. Este mejor resultado se debe a que el resultado operacional, que alcanzó a MM$ 6.276, aumentó en 25,7% con respecto al mismo ejercicio del año anterior. Lo anterior es producto fundamentalmente de un incremento de un 12,2% en las ventas del consolidado respecto de igual período anterior, que equivalen a MM$ 3.004. El resultado no operacional presenta una pérdida de MM$ 973, cifra superior a la pérdida del primer semestre de 1996 (MM$ 922). Lo anterior se explica principalmente por el aumento en los gastos financieros respecto del primer trimestre del año anterior, el cual refleja la comisión de MM$ 251 pagada a los bancos participantes del sindicato, la que fue llevada a gasto en el primer trimestre de 1997 y que no se repetirá en el futuro así como a un mayor endeudamiento promedio. Al término de los primeros 6 meses de 1997 la sociedad muestra una liquidez corriente de 3,0 veces, un leverage de 0,89 veces, una cobertura de gastos financieros de 16,7 veces y una rentabilidad sobre patrimonio de 11,5%.


Evaluación : El proceso de ajuste vivido por la compañía desde 1995 ha mostrado buenos resultados a partir del año 1996, situación que se refleja tanto en el incremento de sus resultados operacionales como en mejores índices financieros.








