� FORMTEXT ��LEASING DEL PROGRESO S.A.�


�
�
�
�
�
�
�
RATINGS�
Feb. 1998�
� FORMTEXT ��Solvencia��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
�
� FORMTEXT ��Leasing del Progreso S.A.��
� FORMTEXT ��A-��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
� FORMTEXT ��     ��
�
MM$ 96�
Total Activos�
Capital�
Utilidad�
ROE�
ROA�
Endeudamiento Legal�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
1996�
� FORMTEXT ��15.093��
�
� FORMTEXT ��1.505��
�
� FORMTEXT ��267��
�
� FORMTEXT ��17,72%��
�
� FORMTEXT ��1,77%��
�
� FORMTEXT ��7,52��
�
�
1995�
� FORMTEXT ��8.728��
�
� FORMTEXT ��832��
�
� FORMTEXT ��409��
�
� FORMTEXT ��49,19%��
�
� FORMTEXT ��4,69%��
�
� FORMTEXT ��6,03��
�
�
�
Analista : � FORMDROPDOWN ���
�
�









Antecedentes: Leasing del Progreso fue constituido en 1988 para otorgar financiamiento vía leasing a los clientes de la empresa relacionada Lo Espejo Maquinarias y Equipos S.A. la cual comercializa maquinaria pesada (John Deere) orientada principalmente para la industria forestal, minería y mov. de tierra. Desde 1996 la sociedad comienza a abrirse para financiar todo tipo de bienes muebles e inmuebles. El giro de la empresa es el arrendamiento de bienes, los cuales son de su propiedad, tanto muebles (bienes de capital y uso durable) como inmuebles (bienes raíces). Dichos bienes son adquiridos a petición expresa de los clientes, en función de sus necesidades y conforme a sus propias especificaciones. Su mercado objetivo son la pequeña y mediana empresa, en los sectores de servicio a empresas y comercio, forestal, transporte y construcción. Se orienta principalmente a financiar la adquisición de equipos de construcción y movimiento de tierra, maquinaria y equipos forestales y transporte pesado para los sectores antes señalados. A diciembre de 1996 tenía una cartera de contratos cercana a los $13.141 millones, con un aumento real de un 69% durante el año (18,5% durante 1995). La industria del leasing se encuentra en una etapa de maduración, en la cual se está estabilizando el número de empresas que conforman el mercado. Además existe una alta competitividad y se espera que el ritmo de crecimiento sea más moderado. En el mercado del leasing encontramos aproximadamente 28 empresas, de las cuales 12 son filiales bancarias, y 16 están afiliadas a ACHEL. Actualmente su participación de mercado sobre contratos es cercana al 1,4%, con 582 contratos y de 1,3% a nivel de patrimonio. Cuenta con una dotación de 35 funcionarios, y sucursales en Antofagasta, La Serena, Concepción y Temuco. �PRIVATE ��


Evaluación: Durante 1996 se aprecia una caída de los resultados del leasing en un 35%. Esto se debe a un aumento en los gastos de administración y venta (74%) producto de un aumento de la fuerza de venta y de propaganda y publicidad destinados a ampliar su mercado. Lo anterior ha significado un deterioro de sus índices de eficiencia apreciándose un aumento de solo el 9% de margen operacional frente a un aumento de los ingresos del 34%. A dic. de 1996 el endeudamiento había aumentado a 7,52 veces su patrimonio debido a un aumento del pasivo, especialmente con bancos. La empresa había mantenido un alto endeudamiento tendiendo a normalizarse producto de un constante aumento del capital y reservas: 104% en 1994, 69% en 1995 y 81% en 1996. Su índice de liquidez a dic. de 1996 es de 0,72 veces, levemente menor que el del mercado y siendo él más bajo de su historia. Esta brusca disminución de la liquidez se debe a un cambio en el criterio contable efectuado por los nuevos auditores en el sentido de traspasar la deuda con bancos del largo plazo al corto plazo. Dicha deuda era de corto plazo pero renovable automáticamente, por lo que era contabilizada en el largo plazo. El 64,4% de sus pasivos lo constituyen obligaciones con bancos y un 22,4% con Corfo. La composición de los activos del leasing es semejante a los del mercado, sin presentar mayores desviaciones. El 85,5% de sus activos está compuesta por contratos de leasing, porcentaje que se mantiene constante en los últimos 3 años. De éstos el 43,2% se encuentran en el corto plazo (37% de los activos). En cuanto a la diversificación de los contratos por sector económico y por tipo de bien, éstos presentan una concentración adecuada sin inferir un riesgo adicional al emisor. La empresa presenta una cartera riesgosa (1,34%) superior a la del sistema. Sin embargo el nivel de provisiones representa aproximadamente el 1,8% del capital por amortizar de los contratos vigentes, lo que cubre razonablemente el riesgo potencial de éstos. En la medida que la empresa sea capaz de controlar sus gastos, ser más eficiente, mantener un ritmo de crecimiento estable y una estrecha relación con su proveedor relacionado y continuar con su política de diversificación de mercado, logrará seguir mejorando su participación de mercado.
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