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Antecedentes: Leasing Sudamericano S.A. fue creada en 1991 por el banco Sudamericano como filial de este, para otorgar financiamientos bajo la modalidad de leasing y así atender preferentemente a los clientes del banco. El giro de la empresa es el arrendamiento de bienes que son de su propiedad, tanto muebles (bienes de capital) como inmuebles (bienes raíces), los cuales son adquiridos a petición expresa de los clientes en función de sus necesidades y de acuerdo a sus propias especificaciones. El mercado objetivo son todo tipo de empresas y personas con los requisitos necesarios para operar, especialmente pequeñas y medianas empresas de los sectores C2 y C3, priorizando la atención a los clientes del banco. La empresa concentra sus actividades principalmente en los sectores servicio a empresas y comercio (45%), telecomunicaciones y transporte (29%) e industrial y manufacturero (8%). De ello, el 37% lo constituyen equipos de transporte pesado y el 16% maquinas y equipos industriales. El mercado local es muy competitivo, existiendo en el país alrededor de 28 empresas de leasing, teniendo en la actualidad el Leasing Sudamericano una participación del 3,7% del mercado, con un total de 1.643 contratos, y sus proyecciones son lograr el 6% para fines de 1999. Para su operación cuenta con una dotación de 45 personas, además de la atención que se brinda a través de las oficinas del banco Sud Americano desde Arica a Pto Montt.�PRIVATE ��


Evaluación: Durante 1996, mantuvo un crecimiento equilibrado, tanto a nivel de contratos (28%), como de ingresos de explotación (33%) y patrimonio (39%) con respecto a 1995. A diciembre de 1996 la sociedad alcanza una rentabilidad sobre patrimonio de 29,2%, superior en un 15% a la obtenida en 1995 (25,4% en 1995). Esto producto de una mayor eficiencia de los gastos operacionales los que solo aumentan en un 25% durante 1996, sin embargo el nivel de provisiones sobre activos muestra un crecimiento atípico con respecto a los gastos operacionales. El índice de liquidez corriente de la empresa ha aumentado con respecto a 1995, siendo 1,04 veces a diciembre (0,9 en 1995), habiéndose mantenido históricamente por sobre los niveles del sistema. Su estructura de activos y pasivos se encuentra equilibrada en cuanto a plazo y moneda se refiere. A diciembre de 1996 el endeudamiento financiero es de 7,42 veces su patrimonio, superior a la del mercado que a igual fecha tiene 6,66 veces, siendo su principal fuente de financiamiento las obligaciones con bancos las que representan el 56,9% del total de pasivos, de los cuales el 72% son de corto plazo. Con respecto a la estructura de activos la sociedad no muestra grandes variaciones con respecto al sistema, donde el 83,5% está constituido por contratos de leasing, de los cuales el 45,5% se encuentran en el corto plazo, para el sistema estos porcentajes son 86,8% y 37,9% respectivamente. La empresa presenta una cartera riesgosa alta (0,99%), aún cuando se encuentra levemente bajo el sistema (1,04%), presenta una tendencia creciente en el último tiempo, lo que no compromete la situación de la compañía ante eventuales insolvencias de sus deudores, por cuanto tiene provisiones por el 1,35% del total de contratos. En total los 10 mayores deudores concentran un 12,8% de la cartera y el mayor deudor participa en un 2,86% del total de contratos. Se espera que manteniendo el ritmo de crecimiento y la tendencia de resultados observada durante 1996, la empresa logre aumentar su participación en el mercado a futuro y así alcanzar las metas propuestas para 1999. Dicho crecimiento podría ser sustentado en el respaldo patrimonial del Banco Sudamericano, el cual a través de su red de clientes puede permitir a la empresa ampliar su cobertura. El riesgo del leasing esta ligado al del Banco Sudamericano el cual tiene una clasificación internacional otorgada por IBCA, de corto plazo y largo plazo de A2 y BBB+ respectivamente, además, se le asigna una clasificación individual B/C, y un rating legal de 2, lo cual significa que tendría el soporte del Estado ante una eventual dificultad, aún sin tener una garantía legal.





