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Antecedentes: Madeco S.A. fue fundada en 1944 por Mademsa. Durante el período 1971 a 1973, la compañía fue intervenida por el Gobierno y a partir de 1980, fue restituida al sector privado por la venta hecha por CORFO de todas sus acciones, a CEAT International y Forestal Quiñenco S.A.. En 1993 se colocan acciones en forma de ADRs, a través de un aumento de capital por US$ 85 millones. En 1997 la compañía adquiere FICAP S.A., segunda empresa de cables en Brasil. fabricante de cables de telecomunicaciones en cobre y fibra óptica de poder magnéticos. 


Negocios: Se dedica a la construcción, envases para alimentos, minería, energía, telecomunicaciones y otros productos industriales, mediante la fabricación y distribución de cables telefónicos producidos en Chile y Argentina, tubos, láminas y bobinas de cobre y aluminio, alambre de construcción de cobre y perfiles de aluminio y construcciones comerciales, alambre de cobre, cables de poder y productos de aluminio para la minería, energía y para el sector industrial. Elabora plásticos, papel aluminio y embalaje flexible laminado, como también envases plásticos, bolsas de polietileno y papel de aluminio. Madeco es líder en Chile en los mercados en que participa a través de sus cuatro segmentos de negocios. En 1993 comienza su plan de expansión, en los mercados de Perú, Argentina y recientemente en Brasil, con lo que Madeco se transformaría en uno de los más importantes productores de cables de Latinoamérica.


Análisis financiero: La rentabilidad sobre activo muestra una tendencia decreciente entre 92-95 por el fuerte aumento de la inversión en activos, que es financiada en parte con aumento de deuda y posteriormente con aumento de capital. En 1996 esta tendencia se mantiene al alcanzar una rentabilidad de 9%, cifra inferior al 10,7% de 1995, debido a una disminución de la utilidad de un 54,8%. Esta diferencia se explica por las ganancias no recurrentes generadas por la ventas de acciones VTR durante 1995, así como también la corrección monetaria negativa del año 1996, producto de la caída de los precios de los metales. La utilidad a septiembre de 1997 fue de MM$ 10.464, cifra que representa un aumento de MM$ 5.345 respecto de igual período de 1996. Lo anterior se debe a la mayor utilidad operacional (104,4%) unido al mejor resultado no operacional. Esta diferencia se explica en gran parte por el incremento de las ventas en un 31%, además del efecto positivo de la corrección monetaria que alcanzó una utilidad de MM$ 703, en relación a la pérdida de MM$ 9.588 de igual período anterior. La sociedad en los últimos 3 ejercicios muestra una evolución pareja de su endeudamiento (94-96), con valores entre 0,96 y 0,92 veces su patrimonio. El incremento de los pasivos en un 30,3% (MM$ 45.171) en los primeros nueve meses de 1997, no se reflejo en el leverage. Este incremento corresponde principalmente a la mayor deuda bancaria, la cual creció en MM$ 31.676. Estos recursos fueron destinados en su mayoría a inversiones permanentes. Finalmente al 31/09/97 los pasivos alcanzan los MM$194.218, los cuales se componen principalmente por obligaciones con bancos (40,2%); documentos por pagar (33,3%); y cuentas por pagar (7,8%). El flujo neto del período alcanza los MM$ 490 los que provienen de flujos originados por actividades de la operación (MM$ 3.070); por actividades de financiamiento (MM$ 49.843), donde destaca la obtención de préstamos por MM$ 137.241; y por actividades de inversión (MM$ -52.424), los que corresponden principalmente a inversiones permanentes (MM$ -50.031). Al término del tercer trimestre de 1997 la sociedad presenta una cobertura de gastos financieros de 11,12 veces, un leverage de 0,92 veces, una rentabilidad sobre patrimonio de 6,2% y liquidez corriente de 1,57 veces.


Evaluación :  Durante 1996 la  Compañía continuó con el programa estratégico, en orden  de consolidar el crecimiento en los distintos campos de actividad en Chile y en avanzar en los procesos de consolidación de su presencia a nivel Latinoamericano con instalaciones en Perú, Bolivia, Argentina y recientemente Brasil. Este proceso ha requerido una continua reestructuración de sus pasivos, de manera de poder financiar sus operaciones de crecimiento.





