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en millones de pesos constantes al 31/08/95.


Perfil: Siderar fue creada en 1993 como resultado de la fusión de Aceros Paraná y su compañía subsidiaria ("Sidercrom") junto con Propulsora Siderúrgica y sus dos subsidiarias, propietaria esta última del 79.97% de la primera. Aceros Paraná fue creada como resultado del programa de privatizaciones del Gobierno Nacional, mediante la transferencia de los activos productivos y pasivos comerciales de Somisa (empresa siderúrgica perteneciente al Estado). El 51.2% del capital accionario de Siderar está en manos del  Grupo Techint, el personal de la Compañía participa con un 13.12%. Usiminas, productor brasileño de acero plano, posee el 5.32% y CVRD, el  mayor productor y exportador de mineral de hierro a nivel mundial, el 4.85% del capital. Asimismo el 25.51% del capital accionario cotiza en la Bolsa de Comercio de Buenos Aires desde mayo de 1996.





Negocio: Siderar es el mayor productor integral de acero en Argentina (2.000.000 ton), fabricando aceros planos y una amplia gama de productos revestidos y no revestidos. Su participación de mercado ha sido en 1996 del 78%. La empresa se ha concentrado en el mercado doméstico, manteniendo su presencia en los mercados externos para estabilizar el nivel total de ventas en períodos de caída en el nivel de actividad local. Cabe mencionar que la utilización de capacidad se encuentra en el límite superior, por tanto futuros incrementos en la demanda  local deberán satisfacerse a expensas de operaciones de exportación. Sus clientes son la industria automotriz, de la construcción, de electrodomésticos, fabricantes de caños, agrícola, de envasado y enlatado, galvanizadores y centros de servicios. La competencia enfrentada por Siderar proviene principalmente de las importaciones, las cuales durante 1996 alcanzaron una participación de mercado del 11%. Siguiendo su estrategia de incrementar su participación en el segmento de productos de alto valor agregado, en Abril de 1997 la compañía adquirió el 100% de las acciones de Comesi, empresa dedicada a la producción de chapas galvanizadas, conformadas y prepintadas.





Aspectos financieros: Desde la fusión tanto las ventas como los resultados han reflejado un crecimiento constante, alcanzando a junio de 1997 un volumen de despachos de 1.97 millones de toneladas y un resultado neto de $ 90.9 millones en comparación con $ 60.1 millones en 1996. El incremento en las ventas se originó en un aumento del 25.8% en los despachos al mercado interno. Asimismo el programa de reestructuración implementado por Siderar permitió una reducción de costos. También se observó una baja en los intereses generados por pasivos producto de la reducción de la deuda financiera en $ 22.7 millones y la obtención de tasas más favorables. El nivel de endeudamiento de la empresa es el resultado de fuertes inversiones en la modernización de la planta, realizándose durante el ejercicio finalizado en junio de 1997 inversiones por $ 142 millones (incluye la compra de Comesi). Cabe mencionar que la empresa ha mejorado el perfil de endeudamiento mediante la reducción de la deuda y la extensión de los plazos, concentrando el 52% de la deuda bancaria y financiera en el largo plazo. Asimismo Siderar mejoró la relación EBITDA/intereses a 5.2 respecto de 2.9 en junio de 1996, e incrementó su liquidez a 1.15.





Evaluación: El consumo de acero es altamente dependiente de la situación económica, por lo cual la empresa busca mantener las exportaciones a fin de reducir el riesgo. Asimismo, se producen fuertes volatilidades en el precio del acero dadas los excesos de ofertas o de demandas mundiales. Frente a ésto, la Compañía ha realizado importantes inversiones para lograr una mayor productividad y una reducción de costos.
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