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Primer Programa  �
A-1+�
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Miles S/. = Miles de soles corregidos por inflación a setiembre  97				Analista: José Vértiz


	


Antecedentes históricos


El 28 de febrero de 1994, el Consorcio Telefónica Perú Holding S.A., liderado por Telefónica Internacional, se adjudicó la buena pro del concurso público de privatización (concesión por veinte años, renovables por veinte años más) del paquete mayoritario de acciones de las dos empresas públicas de telecomunicaciones del país, la Compañía Peruana de Teléfonos (CPT S.A.) y la Empresa Nacional de Telecomunicaciones del Perú (Entel Perú S.A.). El nuevo operador de la Empresa se instaló en mayo de 1994. A partir de diciembre de 1994, ambas empresas se fusionaron en una empresa denominada Telefónica del Perú S.A.





Actividades y mercados


Con la privatización CPT-Entel, Telefónica del Perú ha comprometido un nivel de inversiones superior a los US$2,000 millones para el período 1995-1998. El crecimiento en el número de líneas en servicio permitió incrementar el nivel de densidad telefónica (número de líneas por cada 100 habitantes), de 3.4 en 1994, a 5.9 en 1996 y 6.5 en setiembre de 1997. La Empresa proyecta superar las nueve líneas por cada 100 habitantes para el año 2000. Dicho posicionamiento significaría una fuerte barrera a la entrada de potenciales competidores, una vez que culminen los cinco años de exclusividad en la prestación de servicios de telefonía local, LDN y LDI, acordado en el proceso de privatización.





Análisis financiero y factores de riesgo


La utilidad registrada durante los nueve primeros meses de 1997 ascendió a S/. 634 millones, nivel 21.8% superior a las utilidades registradas en similar período del año anterior. Después de los altos crecimientos durante 1994 y 1995 en los márgenes bruto, operativo y neto, a partir de 1996 se vienen registrando tasas de crecimiento en los niveles de utilidad más moderadas. La rentabilidad sobre activos registrada durante el período enero - setiembre 1997 fue de 22.44%, mientras que la rentabilidad sobre activos registrada durante el período 1994 - 1997 fue de 21.31%. La evolución en la estructura de activos y pasivos se ha caracterizado por un incremento significativo en los activos de la Empresa, originado por un agresivo plan de inversiones. Dicho plan inicialmente fue financiado con los recursos que la Empresa mantenía en caja, los cuales se generaron  principalmente a raíz del aporte de capital realizado por Telefónica Perú Holding S.A. en 1994, por aproximadamente S/.1,770 millones de soles. Posteriormente, con la finalidad de contar con recursos para continuar el programa de inversiones, a partir de 1996 la Empresa contrajo nuevos pasivos. A setiembre de 1997, el total de pasivos ascendió a S/. 3,384.6 millones, lo cual representó un nivel de endeudamiento patrimonial de 0.68, superior al nivel registrado en diciembre de 1996 (0.62). Los pasivos corrientes se incrementaron en 75.68% con respecto al nivel observado en setiembre de 1996, mientras que las deudas de largo plazo se redujeron en 12.0% en similar período. Como consecuencia de la evolución en la estructura de la deuda corriente y los niveles de efectivo en caja, los indicadores de liquidez corriente y ácida disminuyeron a partir de 1995. La Empresa muestra resultados y perspectivas muy favorables en base a los siguientes factores: (1) el alto potencial de crecimiento; (2) el margen para ganar productividad; y, (3) el relativamente bajo nivel de endeudamiento.
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